No processo de elaboracdo de sua proposta, previamente a sessdo da licitacdo, o
licitante tem total liberdade para criar seu preco. O licitante tem a opc¢do de incluir
descontos variados em sua planilha de precos. Isso significa que, se desejar, vocé pode
aplicar descontos diferentes para cada servico ou item da planilha. Por exemplo:

e Um servico pode ter um desconto de 5%;
e Qutro servico pode ter um desconto de 10%.

No entanto, é importante destacar que o critério de julgamento da proposta serd o
"maior desconto", que deve ser aplicado de forma linear sobre o orgamento referencial
(ou seja, o valor total estimado no edital). Para isso, o licitante deve calcular e informar
em sua proposta o desconto médio, que é a média ponderada dos descontos aplicados
em cada item da planilha.

Exemplo Pratico:

Suponha que sua planilha contenha trés servicos com os seguintes valores e descontos:

PLANILHA A — DESCONTO REAL
Servigco Valor Referencial Desconto Aplicado | Valor com Desconto
Servico A RS 10.000,00 5% RS 9.500,00
Servico B RS 20.000,00 10% RS 18.000,00
Servigo C RS 30.000,00 8% RS 27.600,00
RS 60.000,00 RS 55.100,00

1. Calculo do Desconto Médio:
o Multiplique o valor referencial de cada servico pelo desconto aplicado:

= Servico A: RS 10.000,00 x 5% = RS 500,00

= Servico B: RS 20.000,00 x 10% = RS 2.000,00

= Servigo C: RS 30.000,00 x 8% = RS 2.400,00
o Cdlculo do desconto médio:

RS 500,00 + RS 2.000,00 + RS 2.400,00 = RS 4.900,00

Divida o total do desconto médio pelo valor referencial total (RS
60.000,00):

= Desconto Médio = (RS 4.900,00 + RS 60.000,00) x 100 = 8,17%



2. Aplicagdo do Desconto Médio:

o O desconto médio de 8,17% sera aplicado linearmente sobre o
orcamento referencial total.
PLANILHA B — DESCONTO LINEAR
Servigo Valor Referencial Desconto Aplicado | Valor com Desconto
Servico A RS 10.000,00 8,17 % RS 9.183,00
Servico B RS 20.000,00 8,17 % RS 18.366,00
Servigo C RS 30.000,00 8,17 % RS 27.549,00
RS 60.000,00 8,17% RS 55.098,00

Pontos Importantes:

O licitante vencedor devera enviar, junto com a proposta vencedora
(descrita no item 7.6.1 do edital), a planilha auxiliar (neste
esclarecimento, chamada de Planilha A — Desconto Real). Essa planilha
contém o orcamento real, com os descontos aplicados em cada item.

O licitante vencedor ndo devera enviar a planilha com o desconto linear,
(neste esclarecimento, chamada de Planilha B — Desconto Linear) apenas
a carta proposta descrita no item 7.6.1 do edital. Os valores unitarios
serdo calculados diretamente pelo sistema de medicao, a fim de eliminar
erros de arredondamento.

Todas as medicBes de servicos e eventuais aditivos ao contrato

respeitardo o desconto médio ofertado na proposta. Ou seja, o desconto
médio serd mantido em todas as etapas do contrato.

Resumo:

e Vocé pode aplicar descontos diferentes em sua planilha, mas deve calcular o
desconto médio para a proposta;

e O desconto médio serd aplicado linearmente sobre o orcamento referencial;

e A planilha auxiliar, com os descontos reais, sera exigida do vencedor;

e O desconto médio serd mantido em todas as etapas do contrato, incluindo
medicdes e aditivos.
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